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Herzlich willkommen bei der Fix Immobilien AG!
Ich freue mich, dass Sie sich Zeit nehmen, mehr
Uber uns zu erfahren.

In dieser Broschire zeigen wir lhnen, wie wir
Bauherrschaften und Architekten wie Sie per-
sonlich begleiten - von der ersten Idee bis zum
erfolgreichen Verkauf. Uns ist wichtig, dass Sie
nicht einfach einen Dienstleister haben, sondern
einen echten Partner an lhrer Seite: verldsslich,
engagiert und mit einem klaren Ziel - Ihr Projekt
erfolgreich und nachhaltig am Markt zu plat-
zieren.

Dazu gehért fur uns auch, die zukUnftige Kaufer-
schaft persdnlich und professionell zu betreuen -
vom ersten Kontakt bis zur Ubergabe. Sie
erhalten einen Einblick, wie wir arbeiten, worauf
wir Wert legen und weshalb Vertrauen, Transpa-
renz und persoénliche Betreuung fur uns an erster
Stelle stehen. Wir sind Uberzeugt: Eine gute Ver-
marktung lebt nicht nur von Erfahrung - sondern
von echtem Einsatz fUr lhre Vision und die
Zufriedenheit der neuen Eigentimer.

Ich freue mich darauf, Sie kennenzulernen und
gemeinsam mit lhnen Grosses zu bewegen.
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immobilien

Die Fix Immobilien AG steht fur professionelle Immobilienlésungen mit persdnlicher
Handschrift. Seit unserer Grindung im Jahr 2020 begleiten wir Bauherrschaften,
Architekten und Privatpersonen auf ihrem Weg zu erfolgreichen Immobilien-
geschaften - mit Leidenschaft, Erfahrung und einem klaren Fokus auf individuelle
Betreuung. Unser Anspruch ist klar: Immobilien sind nicht nur Objekte, sondern
Lebensrdume, Werte und Zukunftsplédne. Wir mochten Sie nicht einfach als
Dienstleister begleiten, sondern als echter Partner an lhrer Seite stehen - engagiert,
verldsslich und auf Augenhohe.

Bei der Fix Immobilien AG begleiten wir Bauherrschaften, Architekten und Investoren
bei der Vermarktung von Neubauprojekten - von der ersten Konzeptentwicklung bis
hin zum erfolgreichen Verkaufsabschluss. Dabei Ubernehmen wir die professionelle
Platzierung lhrer Immobilie am Markt und betreuen die Kduferschaft persénlich bis zur
Ubergabe. Dariber hinaus unterstitzen wir Sie mit fundierten Marktanalysen,
Preisstrategien und individueller Beratung bei der Projektentwicklung. Gemeinsam
machen wir aus Ideen Erfolge.

Weil Immobiliengeschafte nicht nur Fakten und Zahlen brauchen, sondern Vertrauen,
FingerspitzengefUhl und echte Begeisterung. Wir glauben an die Kraft persénlicher
Beziehungen und setzen auf transparente Abldufe und massgeschneiderte Ldsungen.
Jedes Projekt verdient volle Aufmerksamkeit - deshalb begleiten wir es mit Engagement,
Sorgfalt und Leidenschaft.

Seit unserer Grindung im Jahr 2020 haben wir zahlreiche Projekte in verschiedensten
Gréssenordnungen erfolgreich begleitet. Ob einzelne Wohneinheiten oder umfassende
Neubauprojekte - wir setzen auf fundiertes Fachwissen, tiefgehende Marktkenntnis und
echtes Engagement, um jedes Vorhaben zum Erfolg zu fUhren. Gerne stellen wir lhnen
unsere Referenzobjekte vor und geben Ihnen einen ersten Einblick in unsere Arbeit.

Wir garantieren lhnen personliche Betreuung durch feste Ansprechpartner - kein Wechsel,
kein anonymes Callcenter. Unsere Prozesse sind von Anfang an transparent und unsere
Konditionen fair und nachvollziehbar. Weil Immobilienprojekte nicht immer auf Birozeiten
warten, sind wir flexibel erreichbar und fir Sie da, wenn Sie uns brauchen.

Fix Immobilien AG steht fir Immobilienvermittlung mit Personlichkeit - kompetent, enga-
giert und mit dem festen Ziel, Inr Projekt erfolgreich zu machen.
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BAUPROMOTION

VON ANFANG AN

Ein Neubauprojekt ist nur so stark wie seine Grundlage - und genau dort setzen wir
an. Bereits in der frUhen Planungsphase unterstitzen wir Sie mit fundierter
Beratung und einem geschulten Blick fUr Markt, Zielgruppen und Verkaufschancen.
Denn was heute geplant wird, entscheidet morgen Uber den Vermarktungserfolg.

Gemeinsam mit Ihnen analysieren wir die Projektidee, prifen Lage und Potenzial
und entwickeln eine Wohnungsmischung, die nicht nur architektonisch Uberzeugt,
sondern auch am Markt gefragt ist. Dabei achten wir besonders auf eine
durchdachte Grundrissgestaltung, klare Raumlogik und die feinen Details, die
Wohnqualitat spUrbar machen.

Auf Basis unserer Marktkenntnisse kalkulieren wir die méglichen Verkaufspreise
realistisch und transparent. Sie erhalten eine ehrliche Einschdtzung, wie Ihr Projekt
im aktuellen Marktumfeld positioniert ist - und was es braucht, um sich klar und
wirkungsvoll von der Masse abzuheben.

Auch in dieser frUhen Phase begleiten wir Sie eng: Wir bringen unser Know-how in
die Projektentwicklung ein, stellen kritische Fragen, geben konkrete Impulse und
denken strategisch mit - immer mit dem Ziel, Inr Bauvorhaben auf den besten Weg
zu bringen.

Wenn Sie ein Neubauprojekt planen, lohnt es sich, froh mit uns ins Gesprdach zu

kommen. Denn eine starke Vermarktung beginnt lange vor dem Spatenstich.
Wer ein Bauprojekt erfolgreich auf den Markt bringen will, braucht nicht nur

bauliches Kénnen, sondern auch ein tiefes Verstdndnis fOr Markte, Zielgruppen und
die feinen emotionalen Faktoren, die Kaufentscheidungen beeinflussen.

Besonders die Vermarktung von Stockwerkeigentum im Neubau stellt hoéchste
Anforderungen: Jede Einheit muss individuell Gberzeugen - und gleichzeitig als Teil ‘|" I ‘\
eines stimmigen Gesamtprojekts wahrgenommen werden. Die Kdufer von heute |

suchen nicht nur Wohnraum, sondern Werte, Identifikation und Vertrauen. [

_
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Baupromotion von Anfang an bedeutet, jedes Detail vorausschauend zu planen,
KauferbedUrfnisse frihzeitig zu erkennen und den gesamten Prozess - von der
ersten |dee bis zur Eigentumsibergabe - professionell, effizient und persénlich zu 3
steuern. -
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Gerne zeigen wir Ihnen, wie wir diese Konigsdisziplin erfolgreich meistern - und
weshalb sorgfdltige Planung, klare Strategien und gelebte Kundenndhe entschei-
dend fUr den Erfolg eines Neubauprojekts sind. _'

PLANEN. PRUFEN. PROFITIEREN.



Sobald die Projektgrundlagen definiert sind, geht es darum, die entscheidenden
ndchsten Schritte sauber vorzubereiten. Gerade jetzt braucht ein Bauvorhaben
prazises Arbeiten, klare Prozesse und die Erfahrung eines Partners, der alle
wichtigen Details im Blick behdlt. Genau hier unterstitzen wir Sie umfassend -
professionell, engagiert und mit dem Ziel, Ihnen eine optimale Basis fur die
Vermarktung und Projektabwicklung zu schaffen.

Schnittstelle zur Baubewilligung und Finanzierungsfragen - Wir begleiten Sie aktiv
bei der Koordination der fUr die Baubewilligung erforderlichen Unterlagen und
stehen beratend zur Seite, wenn es um Finanzierungsthemen und die strategische
Planung der Baupromotion geht. Eine vorausschauende Finanzierungsstruktur ist
entscheidend, um spdatere Engpdsse zu vermeiden.

Baukreditoptimierung und Zahlungsplan - Gemeinsam mit |hnen entwickeln wir
einen Zahlungsplan, der nicht nur die Anforderungen von Banken bericksichtigt,
sondern auch die Zinsbelastung fUr Ihr Projekt so niedrig wie madglich halt. Die
Optimierung des Baukredits beginnt bei einer intelligenten Strukturierung der
Zahlungsetappen - hier schaffen wir Sicherheit und Transparenz.

Definition der Schnittstellen zwischen Architekt und K&uferberatung - Klare Abspra-
chen sind essenziell, damit Architektur und Kundenwinsche Hand in Hand gehen.
Wir helfen dabei, die Schnittstellen zwischen dem Planungsteam und der spdteren
Kauferberatung sauber zu definieren, um spdtere Anpassungen und Missver-
stdndnisse zu vermeiden.
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Verkaufsunterlagen und rechtliche Grundlagen - Professionelle Verkaufsunterlagen
sind der Schlissel zu einem Uberzeugenden Auftritt am Markt. Wir bereiten fUr Sie
s@mtliche Unterlagen sorgfdltig auf - von der Aufbereitung der Stockwerk-eigen-
tumsbegrindung Uber die Erstellung der Aufteilungspldne bis hin zur Ausarbeitung
der Nutzungs- und Verwaltungsordnung sowie des Stockwerkeigentimer-
reglements.

Verwaltungslésung und Verwaltungsvertrag - Bereits vor dem Verkaufsstart
definieren wir gemeinsam mit |hnen die Verwaltungslésung fir das kUnftige
Stockwerkeigentum. Wir erstellen den entsprechenden Verwaltungsvertrag und
sorgen dafir, dass Kaufer vom ersten Moment an auf klare und verldssliche
Strukturen bauen kdénnen.

Baubeschrieb, Reservationsvereinbarungen und Kaufvertrége - Ein detaillierter,
verstandlicher Baubeschrieb bildet die Grundlage fir klare Absprachen mit
Ka&ufern. Wir unterstUtzen Sie bei der Erstellung von Reservationsvereinbarungen,
die Sicherheit fir Kéaufer und Promotoren bieten, und bereiten die Kaufvertrége in
enger Zusammenarbeit mit den zustdndigen Stellen vor - prdzise, rechtssicher und
marktorientiert.
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BAUPROMOTION

AB BAUBEWILLIGUNG

Ein erfolgreicher Verkaufsprozess beginnt mit einer klaren Strategie und sorgfdltiger
Vorbereitung. Wir schaffen Sichtbarkeit, wecken Interesse und sorgen dafir, dass lhr
Neubauprojekt von Anfang an Uberzeugend auftritt - mit professionellen Unterlagen,
starker Online- und Offline-Prdsenz sowie gezielter personlicher Ansprache. So legen
wir den Grundstein fUr eine effektive Vermarktung mit nachhaltigem Erfolg.

Wenn |hr Projekt baulich geplant,
strukturell vorbereitet und organi-
satorisch  auf Kurs ist, rickt ein
entscheidender Meilenstein ndher: der
Verkaufsstart. Jetzt zahlt es. Jetzt
entscheidet sich, ob all die Ideen, Plane
und Investitionen auch am Markt ihre
volle Wirkung entfalten. Genau hier
beginnt der Teil, bei dem wir Sie
besonders nah begleiten - mit
Erfahrung, Klarheit und dem GespuUr fir
den richtigen Moment. Denn der
Markteintritt ist weit mehr als nur ein
Inserat oder eine Website. Er ist der
erste Eindruck, den Ihr Projekt bei
potenziellen Kaufern hinterlésst. Und wir
wissen: FUr diesen ersten Eindruck gibt
es keine zweite Chance.

Wir sorgen dafir, dass lhre Immobilie
dort sichtbar wird, wo sie gesehen
werden soll - zur richtigen Zeit, auf den
passenden Kandlen, mit einer Bot-
schaft, die nicht nur informiert, son-dern
begeistert. Dabei denken wir
strategisch, handeln zielgerichtet und
sprechen lhre Zielgruppe nicht allge-
mein, sondern ganz gezielt an.

Ein Verkaufsprozess, der Wirkung zeigt,
braucht mehr als schdne Bilder und
technische Daten. Er braucht ein klares
Konzept, ein Gefuhl for Timing - und
Partner, die ihn mit Uberzeugung und
Weitblick fUhren. Genau das tun wir - an
Ihrer Seite, Schritt fUr Schritt.

FUr jedes Projekt entwickeln wir eine individuell konzipierte Website, die klar strukturiert, visuell
ansprechend und technisch einwandfrei umgesetzt ist. Mit aussagekraftigen Texten, stimmungsvollen
Bildern, GrundrissUbersichten und einem gezielten Call-to-Action schaffen wir eine zentrale Infor-
mationsplattform - rund um die Uhr erreichbar und jederzeit Uberzeugend. Interessenten werden dort

abgeholt, wo ihre Entscheidung beginnt: online.

Werbung im offentlichen Raum ist mehr als

nur ein Blickfang. Mit Plakaten und
Buswerbung schaffen wir Aufmerksamkeit,
Prdsenz und Reichweite - zielgerichtet,
hochwertig gestaltet und nachhaltig im
Geddchtnis  bleibend. Ob  an  stark
frequentierten Standorten oder auf den
taéglichen Routen des Offentlichen Verkehrs:
lhre Botschaft erreicht Menschen direkt im
Alltag und wird auf eindrucksvolle Weise
sichtbar gemacht.

Gute Verkaufsunterlagen sind mehr als nur ein
PDF. Wir gestalten Broschiren, die inspirieren, in-
formieren und Vertrauen schaffen - mit klaren In-
halten, hochwertiger Gestaltung und echtem
Mehrwert. Ob als digitales Dossier oder als ge-
drucktes Exemplar fUr personliche Gesprdche und
physische Aussendungen: lhre Botschaft wird er-
lebbar gemacht.

Wir inserieren das Projekt auf allen fUhrenden
Immobilienportalen sowie passenden Spezialplatt-
formen - sichtbar, konsistent und auf lhre Ziel-
gruppe zugeschnitten. Dabei achten wir auf eine
professionelle Darstellung, abgestimmte Texte und
eine wiedererkennbare Bildsprache Uber alle
Kandle hinweg.
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Der Erwerb einer Neubauwohnung ist fUr viele K&ufer ein bedeutender Schritt - personlich,
finanziell und emotional. Gerade im Innenausbau entstehen zahlreiche Fragen, Winsche und
Entscheidungen, die professionell begleitet werden missen. Was fir Kdufer ein wichtiger Teil
der Vorfreude ist, bedeutet fUr Architekten, Bauleitung und Bauherrschaft oft eins:
zusatzlicher Aufwand, viele Schnittstellen, sténdige Rickfragen - und nicht selten Verzog-
erungen, Kosten und Nerven.

Genau hier setzen wir an: Mit einer klar strukturierten, umfassenden Kduferbetreuung
entlasten wir gezielt alle Projektbeteiligten. Wir Gbernehmen die Kommunikation, koord-
inieren Termine, prifen Winsche auf Machbarkeit und dokumentieren alles transparent. Eine
feste Ansprechperson begleitet den Prozess vom ersten Informationsgesprdch bis zur
Ubergabe - fir reibungslose Ablaufe und zufriedene Kaufer.

Persdnlich for die Kdaufer. Effizient fir die Planung. Entlastend fur die Bauherrschaft.
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Im Zentrum unserer Kdauferbetreuung steht das persdnliche Gespréch. Bereits im Erstgespréch
stellen wir den definierten Ausbaustandard detailliert und verstéandlich vor. So schaffen wir eine
klare Basis und vermeiden Missverstdndnisse. Gemeinsam mit den Kdufern besprechen wir
individuelle Winsche, zeigen auf, welche Mdglichkeiten im Rahmen des Projekts bestehen, und
erldutern transparent die Handhabung von Mehr- und Minderkosten - stets nachvollziehbar und
fair.

Im Anschluss begleiten wir die Kd&ufer
persdnlich zu den Auswahlterminen, zu
Planern und in die Ausstellungen. Ob
Bodenbeldge, Kichenkonzepte oder
Sanitdrlésungen - wir sorgen dafur,
dass alle Termine optimal vorbereitet
sind, die richtigen Ansprechpartner vor
Ort zur Verflgung stehen und samtli-
che Entscheidungen professionell do-
kumentiert werden. Dabei achten wir
nicht nur auf eine reibungslose Koordi-
nation, sondern auch auf eine ange-
nehme, stressfreie Atmosphdare fir alle
Beteiligten.

Baustellentermine mit Kdufern sind sensible Momente:
Erwartungen treffen auf Realitdt, technische Abldufe auf
persénliche WuUnsche. Damit diese Termine reibungslos
verlaufen, vertreten wir Sie als Bauherr professionell vor Ort.
Wir erkldren den Baufortschritt in verstdndlicher Sprache,
beantworten Kduferfragen und schaffen Klarheit, wo
Unsicherheit entstehen kdnnte.

Unser Ziel: Kaufer,

die sich gehért und

gut begleitet fUhlen
Gleichzeitig achten wir darauf, dass Abweichungen oder und ein Projektteam,

Missverstdndnisse nicht im Raum stehen bleiben. Werden das sich ganz auf die
Differenzen zwischen Planung und Kduferwunsch sichtbar, Umsetzung konzent-
dokumentieren wir diese transparent und leiten die ndchsten rieren kann.

Schritte ein. So entlasten wir Sie als Bauherr, stérken das

Vertraven der K&ufer in den Bauprozess und sorgen dafUr,

dass Termine auf der Baustelle konstruktiv und zielfGhrend

verlaufen.
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Sie zahlen nur auf verkaufte Einheiten,
keine Vorleistungen. Abrechnung: 50 %
bei halbem Verkauf, Restzahlung nach
Abschluss.

Alles inklusive — von Visualisierungen bis
zur kompletten Vermarktung. Klare
Strukturen, volle Kostentransparenz,
Ilhre Interessen im Fokus.

Wir bewerten lhre Einheiten
professionell statt nur per Tool: mit

Marktvergleichen, Datenanalysen und

Abklarung der Belehnungen bei
Bankpartnern.

Das sorgt fur Effizienz und
Planungssicherheit. Zusatzliche
Potenziale nutzen wir flexibel per
Bieterverfahren. So erzielen Sie
garantiert die bestméglichen Preise -
fur maximale Rendite.

Unser Mandatsvertrag regelt Leistungen,
Aufgaben und Verantwortlichkeiten
verbindlich. So sind alle Parteien
rechtlich abgesichert und wissen
jederzeit, worauf sie sich verlassen
kdnnen.

Wir erstellen alle verkaufsrelevanten
Unterlagen verstandlich, strukturiert
und individuell auf Ihr Projekt
zugeschnitten - von
Stockwerkeigentum bis Kaufvertrag.
So erhalten Sie eine rechtssichere
Dokumentation, die Vertrauen
schafft.

14



Mit hochwertigen Renderings und klaren
Grundrissen machen wir Ihr Projekt fur
Kaufer greifbar und emotional erlebbar.
So entstehen Bilder, die Uberzeugen,
begeistern und den Verkauf
entscheidend férdern.

L YL \
N\ \ ’\\;\I
2\\N VT /=

"N 5=0 DAY %4
X -
. N\

15

Wir bringen Ihr Projekt online und offline an die
richtigen Kaufer: tber 10’000 aktive Interessenten, ein
starkes Netzwerk sowie Prasenz auf allen relevanten
Immobilienportalen in der Schweiz und ausgewahlten
Plattformen im Ausland. Erganzend setzen wir auf
physische Strategien und profitieren von unseren
Standorten in Zurich, Luzern und Nidwalden - fur

breite Reichweite und prazise Interessentenansprache.

Wir entwickeln fur jedes Neubauprojekt eine ...

einzigartige Marke: Name, Farben, Bildwelt und
Storytelling schaffen ein Erscheinungsbild, das )
Emotionen weckt, im Gedachtnis bleibt und Ihr

™

fa

Projekt klar vom Wettbewerb abhebt.

Im Fixpreis enthalten: professionelles Dossier
und Website mit klarer Identitat, SEO & Google
Ads fur hohe Sichtbarkeit. Zielgerichteter
Versand und digitale Reichweite sorgen dafr,
dass lhr Projekt maximale Aufmerksamkeit und
die richtigen Kaufer erreicht.

16
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Wir Ubernehmen die gesamte
Abwicklung Ihres Stockwerkeigen- Wir Gbernehmen Kauferfragen,
tumsverkaufs: von der Baustellentermine und
Dokumentprafung Gber die Sonderwdinsche, vertreten lhre

Interessen und entlasten Sie
vollstandig. So entsteht
Vertrauen — ohne Mehrarbeit
fur Sie.

Abstimmung mit Notariat und
Behorden bis zur Vertragskoor-
dination. Alle Schritte erfolgen
rechtssicher, effizient und
transparent — damit Sie als Bauherr
rundum entlastet sind.

.@.
&‘ Auch nach Abschluss begleiten wir Sie
Wir begleiten die Ubergabe von der /C{?) mit Beratung, Marktanalysen und
ersten Protokollierung bis zur
professionellen Abwicklung und
organisieren die Schnittstelle zur
Verwaltung. So ist ein nahtloser Start

ins neue Eigentum sichergestellt.

individuellen Losungen. Unsere
Unterstltzung endet nicht mit der
Ubergabe.

17 18
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4 VORTEILE

Optimale Preisfindung dank fundierter
Marktanalysen.

Professionelle Vermarktung und
Begleitung steigert die Nachfrage.
Fixpreis-Modell: Volle Transparenz, keine
zusatzlichen Kosten, preiswerte
Vermarktung.

Begleitung durch den gesamten
Vertragsprozess.

Absicherung vor rechtlichen Stolperfallen.
Eine optimale Erreichbarkeit erleichtert das
Handeln in Situationen, die schnelle
Entscheidungen erfordern.
Zusammenarbeit mit Notaren, Banken und
Behorden - alles aus einer Hand.

o Sie sparen wertvolle Stunden, da wir den
gesamten Vermarktungs- und
Verkaufsprozess Gbernehmen.

e Besichtigungen, Interessentenselektion
und Verhandlungen laufen Uber uns - Sie

haben den Uberblick und keine Belastung.

e Zugang zu einem breiten Kdufernetzwerk,

regional und international.

e Hochwertige Présentation lhrer Immobilie

(Fotos, 3D, Drohnenaufnahmen, digitale
Vermarktung, Website und Broschure).

e Direkter Draht zu Investoren, Banken und

Architekten.

20
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REFERENZEN

LARCHENHAIN ADLIGENSWIL

Mit dem Projekt Ldarchenhain Adligenswil durften wir ein dusserst erfolgreiches Vermarktungsmandat
begleiten. FUr die Bauherrschaft Larchenhain AG und die Antonietty Architekten AG konnten wir sdmtliche
fuonf Wohneinheiten sowie neun Tiefgaragenpldtze innert kirzester Zeit zum ausgeschriebenen Preis
verkaufen.

Durch unsere umfassende Kduferbetreuung konnten wir die neuen Eigentimer wdhrend des gesamten
Prozesses personlich begleiten und der Bauherrschaft gleichzeitig wertvolle Zeit sowie erheblichen
organisatorischen Aufwand ersparen.

Feedback der Auftraggeber

Herr Darius Moser hat uns von A-Z bestens durch den
Prozess des Immobilienverkaufs begleitet. Er hat dies
ausserordentlich sympathisch und effizient begleitet und
die Verkdaufe der Eigentumswohnungen zum Abschluss
gebracht. Wir kdnnen ihn und seine Firma Fix
Immobilien AG wérmstens empfehlen. Wir bedanken uns
sehr fir diese grossartige und fachlich kompetente
Leistung.

ANTONIETTY

ARCHITEKTEMN AG

| archenhain

LARCHENHAIN AG
SACKHOFSTRASSE 3A
6043 ADLIGENSWIL

Larchenhain

ANTONIETTY ARCHITEKTEN AG
BURGENSTRASSE 23
6005 LUZERN

VIVAORA SCHENKON

Mit dem Projekt VIVA ORA in Schenkon begleiten wir ein hochwertiges Vorhaben, das durch die ODRIMMO
AG als Bauherrschaft und die WOBAU AG als Planer redlisiert wird. Das Zusammenspiel von moderner
Architektur, durchdachter Planung und attraktiver Lage macht dieses Projekt zu einem besonderen
Highlight.

Unsere Rolle umfasst die gesamtheitliche Beratung und persédnliche Begleitung interessierter Kauferinnen
und Kdaufer - von der ersten Kontaktaufnahme bis weit Uber den Vertragsabschluss hinaus. Gleichzeitig
stellen wir sicher, dass die Bauherrschaft in sémtlichen Belangen professionell entlastet wird und von einer
reibungslosen Organisation profitiert.

Feedback der Auftraggeber

Die Fix Immobilien AG Uberzeugt durch stilvolles Design,
eine hochwertige und ansprechende BroschiUre sowie
eine innovative und aktive Vermarktung. Besonders
schatzen wir die ausgezeichnete Erreichbarkeit - das
Team steht jederzeit persénlich zur Verfigung und
begleitet seine Kunden zuverldssig und kompetent.

WOBAU..
Baumanagement

ODRIMMO
ODRIMMO AG WOBAU AG
BARENMATTE 1 BARENMATTE 1

6403 KUSSNACHT 6403 KUSSNACHT

22
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WIR SIND EIN

Wir bei der Fix Immobilien AG funktionieren wie ein
Schweizer Uhrwerk: Prazise, zuverl@ssig und perfekt
aufeinander abgestimmt.

Als familiengefUhrtes Unternehmen begleiten wir Sie nicht
nur professionell und transparent beim Kauf oder Verkauf
lhrer Immobilie, sondern stehen lhnen mit personlicher
Betreuung und vollem Engagement zur Seite - vom ersten
Gesprdch bis zur SchlUsselUbergabe. Gemeinsam stehen wir
fUr erstklassige Beratung, individuelle Loésungen und
héchste Professionalitdt - damit lhre Immobilienziele sicher
erreicht werden.

;ﬁ“i‘?‘pﬁ (v

immobilien

lhre
Kontaktmadglichkeiten
auf einen Blick:

& homegate Immo Scout24 JAMESEDITION Ob im regionalen Gewerbeverband, in

) RealAdvisor newh - me Il \"m"“i”

internationalen Immobiliennetzwerken
oder in fachspezifischen Organisat-

MANDAR ionen - Uberall, wo Erfahrung, Markt-
kenntnis und Kontakte zahlen, sind wir

swiss — j

associatien = SVEITS

DIE GESICHTER HINTER

DARIUS MOSER MAXIMILIAN ANDRES

ANSPRECHPARTNER RUND UM BAUPROJEKTE ANSPRECHPARTNER IMMOBILIENVERKAUF
d.moser@fix-immobilien.ch m.andres@fix-immobilien.ch
+4179 443 39 95 +4179 443 70 05

Standorte Fix Immobilien AG

Q Q

Am Heubdachli 3 Farberstrasse 33
6022 Grosswangen LU 8008 Zurich ZH

Q

Panoramastrasse 25
6373 Ennetbirgen NW
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